

1024. IDENTIFICACIÓN, PERFIL, MÉRITOS
ACADÉMICOS  Y TRAYECTORIA PROFESIONAL

1. Identificación

Nombre y apellidos:  Eva Cólogan
Cargo público: Concejala del Excelentísimo Ayuntamiento de San Cristóbal de La
Laguna
Fecha de toma de posesión: 17 de junio de 2023
Corporación municipal: Mandato 2023-2027

Desde su incorporación a la Corporación municipal, desarrolla las funciones propias de su cargo como concejala y participa activamente en los órganos municipales, sesiones plenarias, comisiones, consejos y organismos autónomos en los que ha sido designada.

Asimismo, ejerce la Presidencia de la Comisión Especial de Convivencia de San
Cristóbal de La Laguna.

2. Perfil profesional

Profesional con más de treinta años de experiencia en las áreas de ventas, dirección comercial, desarrollo de negocio, gestión de equipos, emprendimiento, formación y acompañamiento empresarial.

A lo largo de su trayectoria ha desempeñado puestos de responsabilidad en empresas y entidades pertenecientes a sectores diversos, entre ellos la distribución comercial, la edición y comunicación, los recursos humanos, la captación de fondos, el equipamiento para el canal de hostelería, restauración y cafetería, la formación y
la consultoría comercial.

Su experiencia profesional se complementa con una actividad continuada como docente y mentora de emprendedores, personas trabajadoras autónomas y pequeñas y medianas empresas, especialmente en materias relacionadas con las ventas, la captación de clientes, el desarrollo de modelos de negocio, la transformación digital y la utilización de herramientas tecnológicas.

En el ámbito público, su actividad se orienta a la representación de los ciudadanos de San Cristóbal de La Laguna, la participación en los órganos municipales y el impulso de propuestas relacionadas con la convivencia, la cohesión social, la seguridad ciudadana, el desarrollo económico y la mejora de los servicios públicos.

3. Méritos académicos y formación

Cuenta con formación especializada en las siguientes materias:

•	Máster en Inteligencia Artificial, Big School.


•	Postgrado en Metaverso, NFT y Activos Digitales 3.0, IEBS Business School, Barcelona.


•	Gestión Comercial de Ventas, Formación Profesional.


•	Docencia de la Formación Profesional para el Empleo, Icadepro, Tenerife.


•	Dirección y Gestión de Pequeñas y Medianas Empresas, Cámara de
Comercio.


•	Social Media y Community Management, Fundación UNED.


•	Secretariado Internacional Comercial, ESI, Tenerife.

Esta formación le ha permitido ampliar y actualizar sus competencias en inteligencia artificial, innovación tecnológica, transformación digital, gestión empresarial, comercialización, comunicación y docencia.

4. Trayectoria profesional

Concejala del Ayuntamiento de San Cristóbal de La Laguna

Desde junio de 2023 hasta la actualidad

•	Ejercicio de las funciones de representación, participación, control y propuesta inherentes al cargo de concejala.
•	Participación en sesiones plenarias, comisiones municipales, consejos y organismos autónomos.
•	Presidencia de la Comisión Especial de Convivencia del municipio.

Docente y mentora en ventas y emprendimiento

Desde 2017 hasta la actualidad

•	Diseño e impartición de programas formativos especializados en ventas, captación de clientes, emprendimiento y desarrollo de negocio.
•	Mentorización de emprendedores, profesionales autónomos y pequeñas y medianas empresas.
•	Asesoramiento para la mejora de estrategias comerciales, modelos de negocio y procesos de transformación digital.

Fundadora y directora de El Dorado Cigar Club

Desde 2020-2024

•	Creación y desarrollo de un club online especializado en el sector de los cigarros prémium.
•	Diseño de un modelo de negocio y de una plataforma de comercio electrónico orientada a un mercado especializado.
•	Desarrollo estratégico, comercial y de contenidos del proyecto.

Jefa de ventas en Casa Delfín

2017-2022

•	Comercialización de productos de equipamiento dirigidos al canal de hostelería, restauración y cafetería.
•	Dirección y coordinación del equipo comercial en el ámbito provincial.
•	Gestión de clientes y desarrollo de acciones comerciales.

Fundadora y directora de Aliades

2013-2017

•	Creación y dirección de una empresa especializada en la prestación de servicios comerciales externos.
•	Diseño de estrategias de captación de clientes.
•	Desarrollo de proyectos de emprendimiento y externalización comercial.

Gerente de la Fundación María García-Estrada

2008-2012

•	Gestión general de la entidad.
•	Captación de recursos destinados a financiar líneas de investigación contra el cáncer.
•	Organización de eventos y gestión de patrocinios.
•	Desarrollo y gestión del club de colaboradores y amigos de la Fundación.

Directora regional de Difusiones Tecnológicas de Mercado

2003-2008

•	Dirección regional de la actividad comercial.
•	Edición y comercialización de soportes de comunicación online y offline.
•	Gestión de la revista de anuncios inmobiliarios de distribución gratuita y del proyecto tucasa.com.

Jefa de producción y ventas en Grupo de Ediciones y Comunicaciones

2000-2003

•	Gestión de la edición, producción y comercialización de soportes impresos.
•	Participación en publicaciones vinculadas, entre otros ámbitos, a Binter
Canarias, el golf, la náutica y la promoción de Canarias.
•	Coordinación de procesos de producción y ventas.

Selección de personal en Adecco  ETT

1996-2000

•	Selección y puesta a disposición de trabajadores para empresas clientes.
•	Gestión de procesos de selección y atención a empresas y candidatos.
•	Desarrollo de funciones en una de las oficinas de mayor volumen de actividad de la entidad.

Experiencia en atención al cliente

Ha desarrollado igualmente funciones de atención al cliente y actividad comercial en empresas de los sectores de la distribución mayorista, la automoción y el alquiler de vehículos, entre ellas:

•	Makro.
•	Inauto.
•	Auto Reisen
